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ПРЕДГОВОР

Имало едно време едно пътешествие, в което се спус­
нах, за да разбера защо светът работи по начина, по който 
работи. Също като при много други пътешественици и моят 
път ме отведе първо до продажбите, после – до мениджмън-
та, и накрая стигнах до предприемачеството и собствения 
бизнес. С течение на времето започнах да откривам посто­
янни и предвидими модели и принципи, които като че ли 
съпътстваха всеки един бизнес успех. И така, реших да на­
пиша тази книга, за да ги изброя и обясня.

Житейската ми мисия от над 25 години е една и съща – да 
помогна на хората да разгърнат личния си потенциал, като 
им дам идеи и стратегии, които могат да приложат, за да се 
радват на повече от наградите, към които се стремят, и мно­
го по-бързо, отколкото биха успели без тези идеи.

Вярвам, че животът е най-ценният и прекрасният дар от 
всички дарове. Ето защо години наред търся начини как да 
се намали времето, което трябва да вложим, за да постигнем 
своите материални и нематериални цели. Това прави и тази 
книга за законите на бизнес успеха.

Книгата е написана специално за хора, работещи в биз­
нес света, които искат да увеличат максимално своя личен 
потенциал и да получат възможно най-добрите резултати в 
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замяна на часовете, седмиците, месеците и годините от своя 
ценен живот, които са инвестирали в кариерата си.

Всеки един от тези закони може да ви спести месеци 
и дори години упорит труд, ако досега не сте живели и ра­
ботили според тези закони. Всеки един от тях е незаменим 
за реализирането на пълния ви потенциал. Системното им 
нарушаване може да ви струва месеци, дори години разо­
чарования и провали.

Искам да ви попитам нещо: ако при едни и същи усло­
вия можехте да печелите 50 000 или 100 000 долара на годи­
на, кое бихте избрали?

Отговорът е очевиден. Винаги бихте предпочели пове­
чето пред по-малкото за същото количество време и усилия. 
Факт е, че хората, които живеят по тези закони и практику­
ват тези принципи, печелят много повече за същия период от 
време, отколкото тези, които не го правят.

Законите за бизнес успеха са подобни на законите на 
физиката, законите на математиката, на механиката или на 
законите на електричеството. Те са практически изведени и 
доказани и важат навсякъде в бизнес света. Те не се отнасят 
до здравето, дома, любовта, равновесието или някой от го­
лемите фактори, от които зависят щастието и личното удов­
летворение. Тази книга не е насочена към тези теми, а само 
към вечните принципи на бизнес успеха.

Най-добрата новина от всички по отношение на бизнес 
успеха е, че тук няма любимци. Ако правите това, което пра­
вят другите успешни хора, ще получите резултатите, които 
получават те. Ако не го правите, няма. Толкова е просто.

Някои от тези закони може да изглеждат твърде опросте­
ни или очевидни. Някои се преповтарят по различни начини 
в различни категории. Не се подвеждайте обаче да ги под­
цените или отхвърлите. Големият успех и съвършенството 
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във всяка област винаги „кацат на рамото на подготвения“.
Докато четете книгата, отделете няколко минути за все­

ки закон и честно оценете собственото си поведение спрямо 
него. Един нов поглед или една нова идея, която може да ви 
хрумне, биха могли да са всичко, което ви е необходимо, за 
да промените посоката на живота си.

Прилагайки 100-те абсолютно неотменими закона на 
бизнес успеха и синхронизирайки бизнес живота си с тях, 
ще получите категорично предимство пред тези, които не го 
правят.

Ще се радвате на нива на успех и удовлетворение, за 
които вероятно не сте и мечтали. За няколко месеца или ня­
колко години ще постигнете повече, отколкото много хора 
постигат за цял живот!

Брайън Трейси,
Солана Бийч, Калифорния,

март 2000 г.


